Klein > Partmner

untEernehmensberatung

Unser Klient, eine inhabergeflihrte FachgroBhandelsgruppe, setzt auf Tradition und
Zukunftsorientierung und beschaftigt aktuell ca. 1.000 Mitarbeiter an mehr als 5
Standorten mit einem Umsatz von ca. 300 Millionen Euro. Zum Geschaftsfeld des
Familienunternehmens gehdéren der Vertrieb von Dienstleistungen und Waren rund um
den Bereich Reinigung, Hygiene, Einweg- und Medicalprodukte. Zur Verstarkung der
Vertriebsabteilung suchen wir an einem der Standorte in Berlin, Baden-Wirttemberg,
Mecklenburg-Vorpommern, Nordrhein-Westfalen und Schleswig-Holstein Sie als:

Inhabergefiihrte FachgroBhandelsgruppe

Vertriebsbereichsleiter (m/w/d)
Reinigung, Hygiene, Einweg- und Medicalprodukte

Ihre Aufgaben

> Erfolgreiche Umsetzung einer neuen vertrieblichen Organisationsstruktur inkl. der
erforderlichen Prozesse und standortlibergreifenden Aufbau der Vertriebsteams

> Eigenverantwortliche Fihrung des Verantwortungsbereiches und der regionalen
Teamleiter im Rahmen abgestimmter Planungen & Strategien

> Umsetzung der Strategie sowie inhaltliche und kommerzielle Verantwortung fur
einen der Vertriebsbereiche HoReCa/Gebdudereinigung/Gesundheitswesen

> Proaktive, marktorientierte Unterstitzung der operativen Einheiten;
Informationstransfer und Abstimmung mit dem Geschaftsfihrer Vertrieb

> Weiterentwicklung der Vertriebskompetenzen in den AuBendienstmannschaften

> [Initiierung und Flihrung von vertrieblichen Projekten

> Verkorperung Werte und Fihrungsgrundsatze der Unternehmensgruppe

Ihr Profil

> Betriebswirtschaftliches Studium oder vergleichbar / fundierte kaufmannische und
betriebswirtschaftliche Ausbildung

> durchsetzungsstarke Fuhrungspersonlichkeit mit hoher Vertriebsaffinitat,
Verhandlungsgeschick und starker Teamorientierung

> Unternehmerisches Denken und Handelnh sowie ausgepragte Kunden- und
Dienstleistungsorientierung

> Mehrjahrige und erfolgreiche Berufserfahrung in leitender Funktion idealerweise im
GroB-/Handelsgeschaft

> Erfahrungen in der Mitarbeit/Leitung von Veranderungsprozessen oder Strategie-
/Organisationsprojekten - strategisches Denken

> Erfahrungen im operativen Projektmanagement

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann rufen Sie gerne unseren Berater Herr Marcel Klein an oder senden Sie uns Ihren

Lebenslauf unter Angabe der Referenznummer 20091 an: hr@tklein-partner.de

Stellenanzeige empfehlen

Nein? Dann kennen Sie vielleicht eine interessierte Person?

Theo Klein + Partner Unternehmensberatung
Kitzeberger Weg 23

24248 Monkeberg - Kiel

Telefon +49 431 647 344 98
www.tklein-partner.de

Seit Uber 25 Jahren besetzen wir erfolgreich Fach-
und Fuhrungspositionen in D/A/CH. Neben der
internationalen Konzentration auf Einkaufs- und
Vertriebspositionen, sehen wir uns auch als
ganzheitliche Personal- und Karriereberatung.
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