ROTOGDDENT®

Rotierende Dentalinstrumente GmbH

Selbststdndig ohne Eigenkapital:
Ihre Chance in der krisensicheren Dentalbranche

Talentierte Vertriebsprofis in verschiedenen Regionen Deutschlands
gesuchtl!

Mit Uber 2.000 Produkten fur Zahnarztpraxen und Dentallabore gehort die Rotodent GmbH
zu den erfolgreichen GroBhdndlern von rotierenden Dentalinstrumenten in Deutschland.
Namhafte Hersteller produzieren nach unseren Spezifikationen zahnmedizinische Produkte,
die wir mithilfe unseres ausgewdhlten Netzwerks aus selbststandigen Vertriebspartnern
bundesweit vertreiben.

Als inhabergefUhrtes Familienunternehmen legen wir groBen Wert auf die Unterstitzung
und Weiterbildung unserer Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen sowie auf eine enge
Zusammenarbeit von Innen- und AuBendienst. Bei uns rotieren nur die Produkte, als Team
arbeiten wir so gelassen wie souverdn am Ausbau unseres gemeinsamen Erfolgs. Und
genau dafur suchen wir Ihre UnterstUtzung als
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Medizinprodukiebe ier/HanéeIsver’rreter
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Der kundennahe Vertrieb stellt ein Herzstuck des Erfolgs der Rotodent GmbH dar, weshalb
wir unsere Fochberofupg deutschlandwelt ausbauen und intensivieren. Als Teil der
Rotodent-Familie Ubernehmen Sie ein eigenes Vertriebsgebiet und naturlich die regionale
Alleinvertretung. Die Reisetatigkeit beschrdnkt sich auf einen Umkreis vonsca. 50 km um
lhren Wohnort. g
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Zu lhren Aufgaben gehéren die fachliche Beratung von Bestands- und Neukunden mithilfe
unserer Musterkollektion sowie die Auftragserfassung vor Ort. Sie présentieren Inren Kunden
hochwertige Produkte aus unserem Sortiment und demonstrieren bei Bedarf deren
Handhabung und Einsatzmdglichkeiten.

Sie arbeiten selbststandig und bestimmen frei Uber Ihren Terminkalender. Die Sicherung
bestehender Geschdftsbeziehungen meistern Sie so Uberlegen wie die
Neukundenakquise, denn Sie reprdsentieren ein innovatives Unternehmen mit hohem
Servicebewusstsein und loyalem Kundenstamm.

lhr Weg in die Selbststandigkeit — mit optimaler UnterstUtzung
und ohne finanzielles Risiko

Als Berater fUr zahnmedizinische Produkte verfugen Sie Gber ein grundsatzliches

Verstdndnis der zahndrztlichen und zahntechnischen Arbeitsweise. Vorkenntnisse als
Zahntechniker, ZMFA oder in verwandten Berufen wdren daher ideal.

Rotodent GmbH, HammermuUhle 23, 51491 Overath, Tel. 0 22 06 / 95 13 19-0, mail: info@rotodent.de



ROTOGDDENT®

Rotierende Dentalinstrumente GmbH

Um sich mit unseren Produkten und unserer vollen UnterstUtzung erfolgreich selbststéndig
machen zu kédnnen, bendtigen Sie keinerlei Eigenkapital. Voraussetzungen sind lediglich
ein eigener Pkw sowie ein Uberdurchschnittliches Verkaufstalent. Was darbber hinaus
zahlt, ist Inre FGhigkeit, einen guten Kontakt zu unseren und Ilhren Kunden zu pflegen und
mit Gespur und Durchhaltevermogen unsere gemeinsame Erfolgsgeschichte
voranzubringen.

Am besten gelingt Ihnen das, wenn Sie sich als offener, kommunikativer Typ verstehen, der
in Gespréchen gut zuhdren und selbstsicher auftreten kann.

Selbststdndig und dennoch Mitglied eines starken Team:s:
lhre Vorteile als Vertriebsprofi der Rotodent GmbH

Zum Einstieg in lhre Selbststandigkeit erhalten Sie von uns eine 10-t&gige Erstschulung, die
wir Ihnen inklusive der Kosten fUr An- und Abreise, Verpflegung und Unterbringung sowie
der ausgehdndigten Verkaufsunterlagen und Musterkollektion komplett finanzieren.

Und auch nach der Schulung sind wir jederzeit fUr Sie da, um Ihre Fragen oder Anliegen zu
klaren und Sie unbUrokratisch wie zuverldssig zu unterstUtzen. RegelmdaBige
Weiterbildungen und Qualifizierungen sind fur uns selbstverstandlich. Sie profitieren also
doppelt von diesem Modell, denn Sie gestalten lhre Tatigkeit eigenverantwortlich und sind
dennoch Teil eines familidr gepragten Vertriebsteams, zu dessen Grundprinzipien
gegenseitige UnterstUtzung und Kollegialitat gehdren.

lhr auf Sie zugeschnittenes Vertriebsgebiet umfasst bis zu 1.500 mégliche Kunden, darunter
diverse Bestandskunden. Sie erhalten ein attraktives Einstiegsfixum sowie durchschnittlich
25 % Provision auf alle aus Inrem Vertriebsgebiet bestellten Produkte, unabhdngig davon,
Uber welchen Kanal die Umsétze entstehen.

So werden Sie risikofrei und mit optimaler Einbindung in ein bestehendes Vertriebsmodell
selbststandig, ohne dass fUr Sie eine finanzielle Verpflichtung oder ein Verkaufsdruck
entsteht. Wenn Sie sich daflr ebenso begeistern kdnnen wie fUr unsere hochwertigen
dentalen Produkte, wirden wir Sie gern persénlich kennenlernen!

Kontaktieren Sie uns telefonisch, per E-Mail, Gber WhatsApp oder Facebook. Oder senden
Sie Ihre Bewerbungsunterlagen gleich an lhre Ansprechpartnerin:

Frau Ute Struwe-Becker
Rotodent GmbH
HammermUhle 23
51491 Overath

Telefon: 02206/9513190
WhatsApp: 0151/44352134

Wir freuen uns auf Siel
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