
Wir sind ein fränkisches Familienunternehmen, das sich mit der Region verbunden fühlt. Im Vertrieb 
von traditionellen Weihnachtsdekorationen sind wir weltweit führend. Von unserem Unternehmenssitz 
in Rothenburg ob der Tauber aus verwalten und steuern wir unsere Fachgeschäfte in Deutschland, 
Europa und den USA sowie unseren E-Commerce und unsere zahlreichen saisonalen Verkaufsstellen auf 
Weihnachtsmärkten weltweit. Im Zuge der Nachfolgeregelung suchen wir einen Vertriebsleiter / Head of 
Sales (m/w/d)

IHRE AUFGABEN: 
•	 Sie führen sowohl fachlich als auch disziplinarisch die Mitarbeiter der verschiedenen zugeordneten  
	 Teilbereiche 
•	 Sie fördern die kontinuierliche Weiterentwicklung Ihrer Mitarbeiter und sind für den Ausbau der  
	 Marktposition zuständig
•	 Sie tragen die Umsatz- und Ertragsverantwortung für Ihren Verantwortungsbereich
•	 Sie verantworten das Controlling von Vertriebsleistungen, der Umsatzentwicklung und anderen  
	 relevanten Kennzahlen und analysieren diese Daten, um Trends zu identifizieren und entsprechende  
	 Handlungsempfehlungen mit der Geschäftsführung abzustimmen
•	 Sie repräsentieren das Unternehmen sowohl nach Innen als auch Außen
•	 Zur weiteren Steigerung der Kundenzufriedenheit leben Sie eine hohe Service- und  
	 Kundenorientierung vor
•	 Sie stimmen sich mit den verschiedenen Ansprechpartnern hinsichtlich der Betreuung der  
	 Marketingaktivitäten ab

IHRE QUALIFIKATIONEN: 
•	 Sie verfügen über mehrjährige Erfahrung im Vertrieb und verfügen über einschlägige Branchen- und  
	 Marktkenntnisse
•	 Zudem bringen Sie mehrjährige Erfahrung in der Teamführung sowie im Auf- und Ausbau von  
	 Vertriebsstrukturen mit
•	 Sie sind eine offene und authentische Führungspersönlichkeit mit der ausgeprägten Fähigkeit,  
	 Mitarbeiter zu motivieren, zu coachen und zu entwickeln, um im Team die gesteckten Vertriebsziele  
	 zu erreichen
•	 Sie zeichnen sich durch eine ausgeprägte Ergebnis- und Zielorientierung aus
•	 Sie kommunizieren verhandlungssicher fließend auf Englisch in Wort und Schrift
•	 Reisebereitschaft in Ihrem Verkaufsgebiet inkl. Übernachtungen sowie eine gültige Fahrerlaubnis
•	 Der sichere Umgang mit MS-Office Anwendungen rundet Ihr Profil ab

ES ERWARTEN SIE: 
•	 Zukunftssicherer, unbefristeter Arbeitsplatz in einem erfolgreichen Traditionsunternehmen
•	 Strukturierte und vollumfängliche Einarbeitung durch die aktuelle Bereichsleitung über mindestens  
	 12 Monate
•	 Ein positionsentsprechendes, unternehmerisch geprägtes Vergütungspaket, inkl. Firmenwagen
•	 Offene Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien
•	 Entfaltungsmöglichkeiten bei der Umsetzung neuer Ideen
•	 Abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem international tätigen Unternehmen 
•	 Kollegialer Teamspirit
•	 Firmenhandy wird zur Verfügung gestellt
•	 Professionelle Arbeitsmittel, wie z.B. Mitarbeiter-Laptop
•	 Firmenevents und -veranstaltungen
•	 Attraktive Sonderkonditionen in allen Fachgeschäften von Käthe Wohlfahrt
•	 Als Mitarbeiter (m/w/d) bei Käthe Wohlfahrt bekommen Sie exklusive Rabatte in über 600 Geschäften  
	 und Onlineshops

Wenn Sie eine Möglichkeit suchen, aktiv die Zukunft mitzugestalten und in einem weltweit erfolgreichen 
Unternehmen langfristig tätig zu werden – dann sind Sie bei uns genau richtig! Es erwartet Sie eine 
herausfordernde Aufgabe mit einer lukrativen Vergütung in einem kollegialen Umfeld sowie eine 
langfristige Perspektive mit hervorragenden Weiterentwicklungsmöglichkeiten.

BEWERBEN SIE SICH JETZT
E-Mail: bewerbung@wohlfahrt.com · Tel.: 09861 409-600

Vertriebsleiter / Head of Sales 
(m/w/d) 

www.kaethe-wohlfahrt.com


